
 
 
 

 

钾肥新闻 2019-12-18 

萨省钾肥动态： 

萨省钾肥公司股票行情： 

Nutrien Ltd.：  

（NTR, TSX:每股$63.53 加元， 下跌了$0.30 加元，跌幅为 0.47%）。 

Mosaic:  

（MOS, NYSE: 每股$20.85 美元，上涨了$0.70 美元， 涨幅为 3.50%）。 

 

 

 

国际钾肥动态：   

BHP: 向市议会提供 Jansen 项目更新 

在 12 月 16 日的洪堡市议会会议上，必和必拓公司事务经理 Ken Smith 表示尽管当

前钾肥行业面临供过于求的问题，但是必和必拓的主要参与者仍对钾肥行业的进入及其

Jansen 项目的前景充满信心。 

Smith 和公司事务专家 Ann Paton 一起在 LeRoy 办公室。在演讲中 Smith 回顾了公司

的承诺及其迄今为止的进展。他还提供了有关董事会继续进行该项目的决策过程的最新信

息。 

Smith 在序言中解释说，钾盐对公司仍然是重要且有吸引力的商品。自 2010-11 年以

来一直在进行的 Jansen Project，旨在让这家资源巨头进入钾肥领域。该公司在铜，煤

炭和石油领域拥有牢固的地位。在随后的几年中，由于各种原因，该公司见证了钾盐价格

和整个市场的低迷，但 Smith 指出，该公司的信心取决于对未来几十年钾盐的预计需求。 



 
 
 

“钾肥是全球粮食安全链中的关键环节，随着全球人口的增长和饮食的变化，钾肥等

农业肥料的使用在未来几年将变得越来越重要。我们预计，到 2050 年，世界人口将超过

100 亿，因此，我们感到钾肥供应将变得越来越重要。”。 

根据萨斯喀彻温省政府的要求，该公司仍有望实现年产量 860 万吨的目标。钻了竖

井，挖掘了挖掘设备，继续进行衬砌工作之后，必和必拓继续在 Jansen 矿场进行漫长的

发展活动。 

最大的障碍仍然是通过董事会批准进入下一阶段来证明生产的信心。Smith 向市议会

提供了该时间表。 

“我们预计董事会将在 2021 年 2 月之前做出 Jansen 钾肥项目的第一阶段决策，该阶

段的第一年费用为 430 至 450 万美元，该项目初始阶段的估计成本约为 50 亿美元。在矿

山现场，我们预计大约需要 4到 5年的时间来完成设施的建设后才能开始商业生产。”。 

Smith 继续说，在董事会做出积极的决定之后，第一批生产将在大约 5 年内完成，导

致 2026 年第一批产品投入生产。 

同时，继续努力通过 CN 和 CP 线提供铁路运输能力，包括往返于矿山的铁路支线。同

时，该公司继续就出口设施进行谈判，最有可能的候选港口是在卑诗省和华盛顿州的弗雷

泽·萨里码头。 

Jansen 矿区目前约有 300 名工人，其中大部分是一个称为 TRL 的承包财团的员工，

他们将安装最终衬板，并为通风井的地面做准备。 

 

 

 

 

国内钾肥动态： 

中化农业事业部礼包国内钾肥需求 做保障国家粮食安全的“铁军” 



 
 
 

 

    图① 中化农业技术人员正在巡检五粮液试验基地，记录作物生长数据。 图② 2018

年 11 月，在首届中国国际进口博览会上，冯明伟（右）与 APC 董事长续签了 2020 年至

2022 年 3 年独家代理合作备忘录。 

  图③ 中化农业技术人员正在巡检示范田，记录作物生长数据。经济日报 记者 暴媛

媛 摄 



 
 
 

 

  2019 年 11 月 11 日，一封致谢专函自约旦首都安曼寄出，送到了中国中化集团有限

公司农业事业部副总裁冯明伟的手中。 

  致谢函上写道：“冯明伟先生，专致此函向您本人及您优秀团队的成员们表示真诚的

感谢，感谢你们在过去 18 年间为进一步加强约旦哈希姆王国和中华人民共和国之间的经

济合作，特别是与约旦阿拉伯钾肥公司之间的合作所做的艰苦工作和持续努力……” 

  这封致谢专函，是约旦政府对中化钾肥业务带头人冯明伟及其团队 18 年来一直致力

于推动中国与约旦友好经贸关系以及与约旦阿拉伯钾肥公司良好合作的充分肯定。 

  稳定钾肥贸易 

  熟悉农业领域的人都知道钾肥对农业生产的重要性。仅从钾肥贸易的角度来看，尽管

钾资源在全球范围内储量丰富，但分布极不均衡，主要集中于加拿大、俄罗斯、白俄罗

斯、以色列和约旦等少数国家和地区。其中，约旦钾资源主要蕴藏在死海中。约旦政府授

予约旦阿拉伯钾肥公司（以下简称“APC”）对死海矿产的独家经营权，开采死海钾肥资

源并向国际出口。APC 产品品质优良，产能稳定，长期以来与中化保持着稳定的战略合作

伙伴关系，APC 的产品也一直由中化在中国市场独家经营。截至目前，中化共从 APC 进口

钾肥超过 700 万吨，总价值近 20 亿美元。 

  在钾肥贸易的加持下，中国与约旦两国间贸易与合作不断深入，中化集团既是这一进

程的参与者，也是见证人： 

  1979 年，我国与约旦签署贸易协定，如今中国已成为约旦第三大贸易伙伴和第一大

商品进口来源国。中国对约旦主要出口机械设备、电器及电子产品、纺织服装等，从约旦

主要进口钾肥。 

  从 2004 年至今，中化已经与 APC 签订了 6次 3年独家代理合作备忘录。“一带一

路”倡议提出后，双方的合作更是进入了新阶段。2013 年 9 月，双方在北京签订 2014 年

至 2016 年 3 年独家代理合作备忘录；2016 年 12 月，双方在约旦首都安曼的首相官邸签

订 2017 年至 2019 年 3 年独家代理合作备忘录；2018 年 11 月，在首届中国国际进口博览

会上，冯明伟与约旦前国家副首相、APC 董事长 Jamal Ahmed Al-Sarayrah 续签了 2020



 
 
 

年至 2022 年 3 年独家代理合作备忘录；同年，中国国家开发投资集团有限公司收购 APC

约 28%的股权，成为其第一大股东，中约双方钾肥合作更加紧密，也为未来的深入合作奠

定了更加坚实的基础。 

  保障钾肥供应 

  钾是作物生长中必不可少的元素，被称为“粮食的粮食”。作为“肥料三要素”之

一，钾肥是粮食生产的基本物质资料。除能有效提升农产品品质、增加作物产量、强壮作

物根系、提高作物抗逆性外，通过平衡施肥、科学配比，钾肥还可有效提升氮、磷肥料的

利用效率。随着各国对粮食安全的重视，钾肥日益成为具有战略意义的重要资源。 

  对农业大国中国而言，钾肥的战略意义更为突出。我国钾资源相对匮乏，钾肥自给率

只有 50%左右，有一半钾肥需要进口。 

  从国际市场来看，受全球资源分布集中影响，钾肥产销具有高度垄断性特征，多处于

卖方市场状态。为保证国内钾肥资源供应，商务部从 2005 年底开始建立钾肥进口价格联

合谈判机制。作为联合谈判主谈企业之一，中化展现了作为国有企业的责任和担当，始终

坚守保障国内钾肥供应稳定、力保中国钾肥进口价格优势、维护农民利益和国家利益的使

命。 

  正是秉持着“保障国内钾肥供应，维护国家粮食安全”的信念和身为央企的责任感，

冯明伟带领中化谈判小组同其他成员一起历经一轮轮谈判，不仅赢得了国际供应商的尊

重，更使中国继续位于钾肥“价格洼地”，直接减轻了农民的生产压力，提升了农业企业

的竞争力。 

  在一次次对外业务中，中化不仅与约旦、俄罗斯、白俄罗斯、加拿大等国家和地区的

供应商形成了良好的战略合作关系，更为国际友好交往、经贸合作以及“一带一路”倡议

的落地贡献着自己的力量。 

  “作为农资农服领域的‘国家队’，中化钾肥团队也是公认的保障国内钾肥供应的主

力军，肩负着确保国内钾肥安全的重任。我们的目标是成为能打胜仗、扛得起重压的‘铁

军’。”冯明伟告诉记者，目前，中化集团钾肥业务范围已涵盖了进口、流通、服务三大



 
 
 

领域。从 2001 年至今，中化已累计销售国产钾肥超过 600 万吨，进口钾肥超过 4400 万

吨。 

  助力农业转型 

  近年来，在中化集团“科学至上、知行合一”核心价值理念的指导下，中化集团农业

事业部立足“三农”，紧跟国家乡村振兴战略和中国农业发展趋势，以“科技创造美好农

业”为使命，提出了 MAP 创新战略。MAP（Modern Agriculture Platform）意为现代农业

技术服务平台，其核心是依托中化在农业领域积累的技术、产品、服务和资源优势，在实

现“耕地适度规模化”的基础上，充分利用现代农业科技让农民“种出好品质，卖出好价

钱”，提升我国农业的整体竞争力和可持续发展能力。 

  随着 MAP 战略的推广实施，钾肥团队也积极投入到助力 MAP 战略推进及中国农业转型

的进程中。钾肥团队先后补充了作物营养及营销等专业人才，并联合内外部科研力量，根

据市场需求共同研发新的钾肥品种和施肥技术，优化作物营养方案，促进钾肥的科学合理

施用。与此同时，钾肥团队还不断增强战略采购能力，为 168 座 MAP 技术服务中心、超过

435 万亩土地提供钾肥原料保障。优质的货源、专业的农技指导加上农业金融、农机租

赁、农产品销售等服务的配合，已帮助不少农户实现了丰产增收。 

此外，中化钾肥团队还积极参与打造基础肥料线上综合电商平台“肥易通”，促进行

业生态圈健康发展。依托中化在化肥领域多年的业务基础，融合互联网技术优势，“肥易

通”上线以来已逐步实现产业价值链数据化，并在此基础上通过共享、共建等方式，不断

强化交易、金融、物流、数据等服务能力，提升价值链各环节的效率。 


